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Catálogo de Cursos



DESARROLLO DE HABILIDADES  Y HERRAMIENTAS PARA EL DPTO
COMERCIAL  

Sector: INTERSECTORIAL

CONVOCATORIA ABIERTA. Si está interesado en este curso, por favor, consulte las
fechas.

Lugar Impartición: POR DETERMINAR

Modalidad: JORNADA PRESENCIAL

Duración: 15.00 horas

Objetivos:
Conocer mejor a nuestro usuaria/o y compradora/es para poder desarrollar nuestras
ventas frente a la competencia.

Realizar mi matriz de dedicación para los clientes actuales y potenciales con la
finalidad de ser eficiente en mis ventas. 

Desarrollar una estrategia personal para fidelizar a los clientes que tengo frente al
resto del mercado.  

Ser dueña/o de tu trabajo utilizando una forma de trabajar metódica y ordenada.

Incrementar los resultados en todas aquellas acciones dentro del proceso de ventas.

Desarrollar unos indicadores de éxito de tu proceso de venta.

Tener consciencia de la importancia del Social Selling en la venta actual y poder
aplicarlo en mis redes sociales 


Contenidos:
Empatiza con tus Clientes.

Eficiencia del Comercial. No desperdicies tu tiempo.

Mejoremos el Proceso de Venta.

La hora de actuar.

Objetivo de la Venta: Vender y Repetir la Venta.

Midamos el éxito..
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